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Winners 1,430 2,081 650
Losers 456 659 203





























































Click to edit Master title styleIs DOD SBIR Program Eff c iv ?
• Yes
– Quasi‐experimental evidence supports conclusion that 
winning a DOD SBIR award increases future non‐SBIR 
contracts.
• However, differences in future non‐SBIR contracts 
is modest:
– Only 44% of total defense contract portfolio is not SBIR
– Less than $150K per year per firm treatment effect  on 
average
Click to edit Master title styleConclusion
• There is evidence that for some DOD acquisition 
programs that evidenced‐based analysis is possible
• DOD SBIR program is ideally suited to evidenced 
based analysis
• DOD SBIR program appears to be increasing future 
non‐SBIR contracts for winners.
Click to edit Master title styleRecommendations
• Implement RCT aspects into SBIR program.
• Create more automated links to research output.
– eg. Patents, income, technical publications
• Use evidence‐based analysis to improve program 
administration.
Click to edit Master title styleNext Steps
• Dozens (perhaps hundreds) more studies are 
needed on the DOD SBIR program.
• A randomized controlled trial is feasible on the DOD 
SBIR program and should be seriously considered.
• Other Defense Acquisition policy might be suited 
for this type of evidence based analysis
